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Памятка о том, к чему придираться в доказательствах
оппонента: скачать образец
Памятка о том, к чему придираться в доказательствах оппонента. Перечень документов для
проверки с темами, к чему стоит придираться. Главные темы: споры по купле-продаже, поставке,
споры по аренде, подряду, займу и кредиту, услугам и агентским договорам

Памятка К чему придраться в доказательствах оппонента

Какие документы проверить?

К чему придраться?

1. Споры по купле-продаже и поставке

Гарантийное письмо

Не подтверждает поставку – в документе не указаны реквизиты договора, у письма нет даты и
номера (постановление Второго ААС от 04.02.2013 по делу № А82-10082/2012)

Товарная накладная

Если нет подписи и печати покупателя, накладная не подтверждает поставку (постановления
Восьмого ААС от 21.12.2016 по делу № А46-15584/2015, Семнадцатого ААС от 29.01.2018 по делу
№ А60-37791/2016)

Платежное поручение

В платежке указан счет бывшего директора ООО, а не общества – документ не подтверждает
оплату долга перед ООО (постановление Второго ААС от 08.08.2019 по делу № А29-7949/2015)

Спецификация

Не подтверждает ассортимент, количество и цену товара, так как покупатель ее не подписал
(постановление Третьего ААС от 09.07.2012 по делу № А33-369/2012)

Соглашение о зачете

Не доказывает отсутствие долга – в соглашении нет ссылок на конкретные обязательства,
которые подлежали зачету. Стороны не указали номера и даты платежных документов,
перечисленные суммы, назначения платежей (постановление Второго ААС от 22.04.2014 по делу
№ А29-4265/2013)

Расписка, записи в тетради

Не подтверждают оплату по договору. Такими доказательствами могут быть квитанции к
расходным (приходным) кассовым ордерам или платежные поручения (постановления Первого
ААС от 30.03.2010 по делу № А39-4905/2009, Семнадцатого ААС от 05.02.2018 по делу №
А60-28749/2017)
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2. Споры по купле-продаже и поставке и др.Полную версию документа скачайте по ссылке ниже.
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